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なぜTerapeakなのか? 
Terapeak for Yahoo! JAPANは、ヤフーオークション内の販売に関する最新の情報を提供することに
よってあなたの売買活動を加速させます。Terapeakを購読することにより90日間の過去の出品詳細、そ
して90日間のカテゴリートレンドにアクセスすることができます。この情報によりあなたは既存マーケッ
ト内の販売状況、季節商品のトレンドを掴むことができ、あなたの商品に最適な価格を設定することができ
ます。Terapeakリサーチは次のような質問に答えてくれます：ヤフーオークションではいくつの似たよう
な商品が現在出品されているのか？自分の商品はどのくらいの確立/パーセンテージで売れているのか？自
分の商品の平均価格はいくらか？

Terapeakの使い方を知る
Terapeakのさまざまなリサーチ機能はソフトウェア内の左上にあ
るメインメニューを通してアクセスすることができます。（図１） 
グラフやチャートにて分析したりと、Terapeakリサーチはチャー
トでも数値形式でも表示できます。90日間の検索レポートにある
チャートは合計出品数、平均落札価格、そして落札率によって並び
替えることができます。

マウスをタイトルバーの上に動かすと、レンチアイコンが表示され
ます。（図２）レンチをクリックし、ディスプレイオプションのド
ロップダウンメニューを表示します。（図３）

出品の出品数をチェックし、価格データと落札率を参照しながら、
あなたの出品の最も有効的な出品形式を選択します。

各見出しをクリックし、いろんなレポートオプションを見て下さい。 
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90日間のトレンド 
90日間のトレンドレポートもまたグラフ形式です。マウスをグラフ内のどのポイントに持ってくると、詳
細数値を見ることができます。
これらのグラフは合計売り上げ、合計出品数、合計落札出品数、合計入札数、平均落札価格、落札率、そし
て出品ごとの入札数によって並び替えることができます。Terapeakでは同時に２つの基準にてトレンド検
索できますので、2つの基準からのグラフ指標を見比べながら比較することができます。

カテゴリー参照 
カテゴリー情報を見る際、カテゴリー商品参照レ
ポートではカラーコードがついています。各カテゴ
リーとサブカテゴリーはあなたが選択した合計売り
上げ金額、合計出品数、合計入札数、平均終了価
格、落札率、もしくは出品ごとの入札数のいずれか
の基準により計られています。これらのカラーコー
ドはあなたが選択したパフォーマンス指標内でトッ
プにあるカテゴリーを視覚的に強調してくれますの
で、どのカテゴリーが重要なのかがすぐにわかりま
す。

ここでは、各色を見てどのサブカテゴリーが最も儲
かるのかを判断することができます。
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トップセラーレポートを見る
トップセラーレポートを見て、あなたのキーワードに合致する商品を出品している全ての出品者のリストを
見ることができます。同様に、カテゴリートップセラーレポートは特定のカテゴリーに出品した商品の全て
の出品者のリストを出してくれます。
あなたは出品者を合計売り上げ金額、落札された出品数、入札数、そして売れた商品の数によってランク付
けすることができます。

マウスを出品者のIDの上に持ってくると、このカテゴリーからこの出品者の商品をリサーチする、この出品
者の全ての商品を見る、といった追加検索オプションを提供してくれます。
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ヤフオクリサーチの基本
ヤフオクでは膨大な数の出品が毎日終了しています。Terapeak for Yahoo! JAPANはこれらの出品を
キーワード検索によって見ることができます。ヤフーオークションには膨大の出品がありますので、キー
ワード検索だけでは関連のない商品まで表示してしまうかもしれません。従って、複数の特定のキーワード
を入力するか、同時に/もしくはTerapeakが提供する検索フィルターを使って的確なターゲット検索をす
ることが重要です。

キーワード 
Terapeakはあなたが入力するキーワードに基づき、全ての終了した出品タイトルを検索します。特定で論
理的な表現はあなたの検索をより細かく狭めてくれます。例えば、特定の順序で特定の単語を含む項目の場
合は、単語のグループの周りに引用符、またはハイフンでそれらの単語を結びます。例：“New York”ま
たはNew-Yorkは、New Yorkという順序のタイトルを含んでいる項目を検索します。NewまたはYorkの
みを含むタイトルは除外されます。

“シューズ ブラック”のような一般的なキーワードの検索を
するよりも、ブランド、スタイル、もしくは靴のサイズまで含
んだほうがいいかもしれません。これにより最も正確な検索結
果を得ることができます。もしくは、もっと何か一般的なもの
を検索する場合、価格パラメーターによってあなたの結果を狭
めていくことができます。
例えば、“Apple iPhone”を検索する際は、出品を
¥20,000から¥60,000の間の出品のみ含むよう制限をかけ
ることにより、あなたのレポートから安いいろんなアクセサ
リーや関連商品を除くことができます。価格範囲フィルターは
レポートの左側にあります。

●完全一致フレーズを検索する際は、引用句で囲みましょう。
●最も関連した出品を得るためにブランド名やモデル番号を含みましょう。
●まれなキーワードを使っての検索はかなりの数の関連出品を除外する可能性があります。
●まずは1つもしくは2つのキーワードにて検索し、それから必要であれば更にキーワードを追加し検索を
　狭めるか、もしくはカテゴリーを検索していってください
●キーワードの複数形を使うことにより、単品の出品を除外してしまうかもしれません。よって検索キー
　ワードは注意して選択しましょう。
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カテゴリーと属性 
フィルターと共に、検索を絞り込むためにカテゴリードロップダウンメニューを使用することもできます。
このメニューはレポートの一番上にあり、あなたの検索を遂行する際にどの特定のカテゴリーを選択すれば
いいのかを選択することができます。

レポートの左側の検索フィルターの下に、サブカテゴリーがあり、検
索を更に絞り込むことができます。

サブカテゴリーをクリックして、再度検索してもいいですし、全カテ
ゴリーを見るをクリックして全カテゴリーを表示させることもできま
す。

追加フィルター 

レポート左側にある追加フィルターはあなたの検索結果を絞り込むこ
とができます。 
あなたの結果が属性と共にカテゴリーにリンクされたら、更に追加
フィルターオプションを利用し絞り込み検索が出来ます。
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どのようなキーワードで検索フィルターをサポートしていますか？

検索する 次のように入力してくさい 例
1つまたは2つのキーワード
が存在する項目

それらのキーワード間にス
ペースを入力します。

new DVD player は、任
意の順序ですべての3単語
を含んでいます。

特定の順序で特定の単語を
含む項目

単語のグループの周りに引
用符、またはハイフンでそ
れらの単語を結びます。

“New York”または
New-Yorkは、New York
という順序のタイトルを含
んでいる項目を検索しま
す。NewまたはYorkのみ
を含むタイトルは除外され
ます。
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検索クエリを作成し、保存する 

あなたが頻繁にする検索レポートを保存することは時間と労力を節約してくれます。ただ単にあなたが含み
たいフィルターを加えレポートを作成し、アクションメニューの中の「フロッピーアイコン」をクリックし
て保存してください。

もしTerapeakに自動的に週1回あなたが保存した検索を実行してほしい場合は、オプションを有効化し
（□のボックスをクリックする）、あなたのログインメールアドレスにレポートを送信するようにすること
ができます。

出品期間を使って特定の期間のみの出品を見るようにすることができます（1日、7日、その他）；価格の
範囲を使って希望の価格帯のみの出品を見る事が出来ます。；出品終了時刻を使って商品が1日のどの時間
帯に売れたのかを見ることができます；そして出品者IDを使って一人の特定の出品者の出品のみを検索に含
むよう絞り込むことができます。
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あなたはどんなタイプの出品者ですか？ 

あたながどんなヤフオクユーザーであるかということにより、どの機能とデータがあなたにとって最も役に
立つかということが異なります。

ユニークな商品を扱う出品者 

アンティーク、コレクション、そしてその他の中古品といったユニーク商品はその価値や販売価格に影響す
るいろんな潜在的要素があります。このようなユニーク商品は大抵直接ヤフオクに出品してあるその他の出
品と比較することができません。よって、平均落札価格といった計算に基づいた指標の場合あまりヒントを
提供してくれません。多くのユニーク商品の出品者はチャートや指標といった分析機能はあまり見ず、その
代わり過去90日内の終了した個々の出品を見ることに依存しています。これらの終了した出品は通常各出
品の特別なニュアンスを読み取ることができ、出品者に大体の価格情報を予測させることができたり、販売
決定の方向性を決める手助けをしてくれます。また、このような商品はあまりマーケットに出品されていな
いため、出品者はTerapeakによって提供される過去90日間のデータを分析することを重宝しています。
90日間のカテゴリートレンドもまた、ユニーク商品を扱う出品者にとって前月比もしくは前年比ベースで
のトレンドを見ることができ、潜在的なバイヤーにとってその商品を購入する季節的な購入考慮といったも
のがあるのかどうかを判断することができます。

日常品や比較できる商品を扱う出品者 

新品で、日常品系の商品は多くの似たような商品が毎日ヤフオク上で取引されています。このような商品の
出品者は、Terapeakが商品の販売統計を計算し、商品の市場動向を提供してくれます。このような種類の
商品の出品者はヤフオク内の平均価格、落札率、そして出品ごとの入札数が提供されたレポートがとても貴
重です。それに加え、他のレポートが出品者にどのようにしてベストなターゲット買い物客を定めるのかを
決める情報を提供してくれますので、より高確率で高値で売れるオークション出品を作成する手助けをして
くれます。

バイヤー 

バイヤーは商品に対して支払い過ぎないようにする為に、市場の価格情報に関して最も興味を持っていま
す。ヤフオクで商品が販売されているかどうかによりますが、単なる過去7日間の検索でも十分の市場の平
均落札価格の状況が掴めます。反対に、レアな商品の価格を調べることに対しては、過去90日間の終了し
た出品を分析することが威力を発揮します。

販売チャンスとヤフオクを調査

ヤフオクで販売を始める前、それから新しく在庫を抱える前に、ヤフオク内での既存の需要とその需要の大
きさの動向を掴むことが重要です。それからあなたの商品のヤフオク上での平均価格を調べ、市場の平均価
格よりも安く商品を仕入れることができ、利益としてリターンが見込めるかどうかを事前に調べることが大
切です。
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